ENVOL EUROPEEN :
LES AILES DE DEMAIN

Une Odyssée de Jeunes Aviateurs Frangais
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QUI SOMMES NOUS ?

e Lenny Marcaud (20 ans)

-PPL a Cuers le 03/2023.

-105 heures de vol

-55h en CDB survol de la mer Egée.
-Laché sur 3 avions.

- FCL.055 VFR 6

e Christophe Lamand (19 ans)

-PPL a Montendre le 03/2023.

-110 heures de vol

-40h en CDB survol de la mer Egée.
-Laché Corse.

-Qualification vol de nuit.

-Laché sur 5 avions différents.

- FCL.055 VFR 6

Lenny
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LE TOUR :

Le tour Européen en chiffres :

10 000 km parcouru

60 heures de vol accumulés
34 aérodromes visités

18 jours d’aventure

17 pays survolés

2 pilotes

1 avion
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OBJECTIFS PRINCIPAUX :

e Promouvoir L’aviation chez la jeunesse en Europe :
- Au travers de conférences organisées et d’entretiens individuels sur place.

e Promouvoir le savoir aéronautique frangais :
- En fournissant des supports théoriques multilingues.

e Promouvoir le BIA francais a I’échelle européenne :
- En présentant son utilité ainsi que son contenu.

e Promouvoir 'aventure chez les jeunes pilotes francgais :
- En documentant Pintégralité du tour pour ensuite le médiatiser.

e Acquérir de ’expérience de vol utile en toute sécurité :
- A l'aide des instructeurs de la Mermoz Academy.

e Approcher professionnellement notre métier de demain:
- En découvrant les contraintes du vol Européen et ce qu’il comporte. i
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LE CHOIX DE L'AVION :

M Innovation et Sécurité : Technologies de
pointe, conception innovante, I'Elixir assure
une sécurité maximale.

L'ELIXIR, L'AVIATION DE DEMAIN.

M Performances Exceptionnelles : Econome
en carburant, il représente le futur de
aviation.

M Dimension 100% Frangaise : Concu et
fabriqué en France, renforcement de
I'engagement envers I'excellence
aéronautique frangaise.

M Simplicité et Maintenance : Maintenance
simplifiée et supports techniques de haute
qualité pour un vol en toute confiance.
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ILS NOUS FONT CONFIANGE : ET VOUS ?

i

‘_ -—/
LEUR CONTRIBUTION : NOTRE APPORT :
- Visibilité a travers ’Europe comme
» Aide logistique a 'organisation partenaire du tour
» Mise en relation avec différents » Promotion des supports théoriques Mermoz
professionnels de l'aviation a travers I’Europe
» Notoriété et utilisation image de marque » Promotion d’'une image de marque jeune,
motivée et passionnée




POURQUOI NOUS SPONSORISER ?

COTE PILOTE
1- Visibilité Internationale

- Le tour traverse plusieurs pays et
populations européennes.

2- Promotion de I'Aviation
Légére

->Mise en avant de ’aviation

légére et de la découverte du
pilotage.

3- Aventure Unique
->Un projet original et passionnant.

COTE COMMERCIAL

1- Avantage Fiscal grace au Fonds de Dotation
->En nous soutenant le projet au travers de dons
défiscalisable allant jusque 60% de sa valeur*.

2- Publicité Ciblée
->Publicité aupres de la communauté aéronautique et
possible distribution de produits dérivés de marque en
lien avec le tour aérien.

3- Relations Publiques
->Opportunités de communication et d'événements
dans les aérodromes visités. 1

*Dans la limite de 0,5% du chiffres d’affaires annuel HT. MERMOZ ACADEMY



POURQUOI NOUS SPONSORISER ?

@ H

COTE SPONSOR

La Canée 05/2023 1- Augmen'rq'rion de la Notoriété Santorin 05/2023

= Exposition accrue pour les deux entités au travers de reportages

quotidiens prévu a I'’échelle du tour, de rencontres de personnalités
influentes ainsi que de la publicité aérienne.

2- Opportunités de Réseautage
= Nouvelles connexions et relations dans I'industrie aéronautique.
= Promotion commune de I'aventure, de l'innovation et de la L

9 durabilité. o .
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COMMENT NOUS SPONSORISER ?

/ / /
e o J%
%) . o

SOUTIEN LOGISTIQUE PROMOTION ET VISIBILITE  FOURNITURE DE MATERIEL  PARTICIPATION FINANCIERE

Offrir un soutien Aider a promouvoir notre Fournir du matériel Votre contribution
logistique, comme projet a travers vos nécessaire : pieces de financiére est essentielle :
I'hébergement, le canaux de communication rechange ; équipements couvrir les colts

transport terrestre ou (réseaux sociaux, site de vol ; technologies de principaux du tour ;
les repas. web, newsletter). navigation. carburant ; location avion.

Peu importe la faille de votre contribution, vous faites partie intégrante de notre
voyage et de notre succes. Ensemble, nous volons plus haut.
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COOTS
COUT TOTAL : 14600 €

| 8400¢€ Heures de vol
1620 € Essence
1100 € Hoftels
1000 € Taxes
800 € Demi-pension

830 € Frais aéronautique

12%

8%

7%
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CONTACT :

.
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Lenny : +33 6 10 89 39 31

Christophe : +33 7 83 47 53 54

lenny.marcaud@gmail.com

lamandchristophe@gmail.com

Ailes2Demain
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REMERCIEMENTS

« Le beau co6té de notre métier de pilote de ligne est de s’imaginer, [..], que notre
existence est faite d’une suite d’aventures.»

Jean Mermoz

« Si nous survolons le quart de la planéte, vous pouvez au moins en faire le tour. »

Christophe et Lenny

Merci pour I’'intérét que vous porterez a notre
projet.
1

MERMOZ ACADEMY



	Diapositive 1 Envol européen : les ailes de demain
	Diapositive 2 Qui sommes nous ?
	Diapositive 3 Le tour :
	Diapositive 4 L’itinéraire :
	Diapositive 5 Objectifs principaux :
	Diapositive 6 Le choix de l’avion :
	Diapositive 7 Ils nous font confiance : Et vous ?
	Diapositive 9 Pourquoi nOus sponsoriser ?
	Diapositive 10 Pourquoi nOus sponsoriser ?
	Diapositive 11 Comment nous sponsoriser ?
	Diapositive 12 Coûts :
	Diapositive 13 Contact :
	Diapositive 14 remerciements

